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Inerco apuesta por Ameérica

Latina yEuropadel Este

Ingenieria <+ Adquirira el 65% de una compariia en Colombia

MARTA OSES
moses(@neg-oclo.com

[nerco tiene planes muy ambi-
ciosos para el futuro. Su situa-
cion actual, de la que sus res-
ponsables destacaron ayer la
estructura “excelentemente
saneada”, le permite afrontar
con serenidad y cierta holgu-
ra el corto y medio plazo, e in-
cluso plantearse un horizonte
mas jugoso en el que multipli-
quen por diez su actual volu-
men de negocio.

Esta meta, segin explico su
director general, José Gonza-
lez, pasa antes por dar el salto
al exterior —estan a punto de
cerrar la adquisicion de una
empresa enColombia, que sera
la punta de lanza para entrar
en Latinomerica, y cuentan ya
con cierta presencia en kEuropa
del Este, concretamente en Po-
lonia—y por seguir dotandose
de tecnologias propias princi-
palmente en el campo de las
energias renovables.

A cierre de 2009, esta compa-
nia andaluza, dedicada a la in-
genieria de proyectos industria-
les, al desarrollo de tecnologias
avanzadasy a la consultoria es-
pecializada, alcanzo un volu-
men de facturacion de alrede-
dor de 20 millones de euros,
unacifra similara la del ano an-
terior, y a la que previsiblemen-
te logren en 2010.

Jugosa cartera

A dia de hoy, Inerco tiene ase-
gurado el 70% del negocio para
el actual ejercicio, gracias a la
cartera de pedidos que tiene.
Entre sus clientes estan
Endesa, Repsol, Ence, Atlantic

INERCO, EN CIFRAS

Facturacion

B Inerco prevé mantener su
negocio de 2009, de 20 mi-
llones de euros.

Negocio exterior

B ColombiayPoloniasonla
primera puerta de su penetra-
cioninternacional.
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B Lainversionen+Delpa-
sado anofuede 2,5 millones,

El director general adjunto de Inerco, Pedro Marin.

Copper, Cepsa, E.On, Holcim,
Alpetrol Terminal, o Feriberia.

Por su parte, el beneficio se
incremento un 7%, hasta 1,4 mi-
l[lones de euros, una tasa infe-
rior a la de otros ejercicios, mo-
tivada por la caida de marge-
nes y porque la empresa ha
preferido mantener el numero
de trabajadores, unos 250 pro-
fesionales, asi como su capaci-
dad tecnologica.

“A tres empleados se tarda
en despedirlos dos dias; en re-
cuperar esa capacidad tecno-

logica se tarda tres anos”, indi-
co Gonzalez.

En cuanto a la internacionali-
zacion, el director general de
esta irma andaluza, manifesto
que se trata de uno de los “pila-
res estratégicos” de la compa-
nia, y que la adquisicion del
65% de la empresa colombiana,
prevista para finales de marzo
o principios de abril, supondra
una inversion de 700.000
euros, y ayudara a ofrecer un
servicio “globalizado” en el Co-
no Sury Centroameérica.

En Europa del Este, donde la
empresa quiere potenciar las
areas de tecnologia e ingenie-
ria de procesos, Inerco mantie-
ne su actividad desde Polonia
a traves de su socio local Kwant
y ha establecido un consorcio
internacional con importan-
tes corporaciones como
Mostostal (Polonia), Totema
(Bulgaria) e Integral (Austria).

Entre sus principales proyec-
tos, Inerco sigue actuando co-
mo ingenieria de la propiedad
de la Plataforma Experimental
de Oxicombustion de Carbony
Captura de CO2 para la Funda-
cion Ciudad de la Energia (Ciu-
den), referente mundial en el
ambito de la captura, transpor-
te y almacenamiento de CO2.

Y en el campo de la tecnolo-
gia destaca el proyecto Dotge,
que se basa en la aplicacion de
la tecnologia de gasificacion de
biomasa desarrollada por Iner-
co, consistente en generar elec-
tricidad a partir de biomasay
en investigar en la captura de
dioxido de carbono (CO2) me-
diante una nueva tecnologia
de oxigasificacion. <




