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Inerco se alia con DMR
y Ariño para ayudar a
'superar' el reto de Kioto

El grupo industrial andaluz, la consultora y el despacho de abogados crean
C02t, un centro que da asesoramiento integral a las empresas obligadas
a reducir emisiones para que puedan convertirlo en una oportunidad

MARTA CAÑAL

• SEVILLA. El grupo andaluz Inerco,
especializado en servicios de con-
sultoría e ingeniería para la indus-
tria, se ha unido con la multinacio-
nal DMR Consulting y el despacho
español de abogados Ariño Aso-
ciados para constituir C02+ Ges-
tión Integral, una plataforma que
ofrece a las empresas afectadas
por el Protocolo de Kioto un aseso-
ramiento completo sobré cómo re-
ducir sus emisiones de gases de
efecto invernadero (GEI) y extraer
una ventaja de estas exigencias.

El jefe del departamento de In-
geniería Ambiental de ínerco,
Santiago Cotán-Pinto, explica que
esta iniciativa es "la primera a ni-
vel nacional" en ofrecer a "un in-
terlocutor único", frente a Kioto a
las empresas. "Se requiere una
gran espedalización para afrontar
estos cambios y es más rentable
externalizar esta gestión que dor

tarse de recursos propios tan espe-
cializados", dice el responsable.
DMR, Inerco y Ariño disponen en
conjunto de unas 6(Tpersonas de-
dicadas plenamente al proyecto.

Kioto no es un ámbito nuevo pa-
ra Inerco, ya que en los últimos
meses (el plazo terminó el 30 de
septiembre) ha gestionado ante el
Ministerio de Medio Ambiente y
las comunidades autónomas las
solicitudes de autorización y asig-
nación individualizada de dere-
chos de emisión de más del 33 por
ciento de las emisiones incluidas

Crecimiento sostenido
Inerco prevé cerrar el año con un aumento dfiH9%
en facturación y del 15,4% en plantilla.
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en el Plan Nacional de Asignación
(PNA), el documento que en Espa-
ña ha ordenado la forma en que la
industria debe reducir sus emana-
ciones de CO2 para que España
pueda cumplir con Kioto.

Así, Inerco ha prestado este ser-
vicio a 160 instalaciones de las casi
1.000 recogidas en el PNA, entre
la que están Endesa, Cepsa, BF,
Holtim, Láfarge Aslaríd, Gas Natu-
ral, Siderúrgica Sevillana, Malpe-
sa, Cimpor, Huntsman Tioxide o k
Asociación ̂ de Operadores Petrolí-
feros (AOP), entreoirás.

Cotán-Pinto ascgurai que, aun-
que "todos hablan de riesgos77,
también hay "oportunidades para
las empresas". La normativa deri-
vada de Kioto., dice, convierte a las
emisiones en un activo "con valor
económico en el mercado", ya que
aquellos que emitan menos de lo
que tienen asignado podrán ven-
der esos derechos. "Esto tiene
efectos en la contabilidad, ya que
convierte las emisiones en un pasi-
vo y los derechos de emisión, en
un activo, lo cual obliga a tomar
decisiones estratégicas y a saber
gestionar ese pasivo. Las emisio-
nes que reduzcamos serán un be-
neficio parft ía empresa y lo que no

EXPERIENCIA ...

Inerco ha gestionado eí
33% de las solicitudes
de emisión hechas por

las empresas en el
marco del PNA

'se reduzca, un gasto", señala. Co-
táfl-PiBto recuerda adema» que el
PWA regula,sólo et 'penodo de

prueba de Klott (200S-20&75 y
que los grandes cambios y tas ma-
yores reducciones de emisiones se
producirán entre 2008 y 2012.

Para afrontar estos retos -difi-
cultados adamas por la aparición
de figuras empresariales y concep-
tos nuevos y complejos-, se hace
necesario para las empresas con-
tar con "asesoría estratégica, aña* •'
listas de mercados y riesgos, siste-
mas de información para cuantifi-
car las emisiones, mecanismos de
eficiencia energética, asesoría ju-
rídica, expertos en auditoría de
emisiones...". Todo ello, a través
de la experiencia de sus tres so-
cios, es lo que ofrece CC>2.+.

Este proceso afecta también a
las pymes, a las que, reconoce Pin-
to-Cotán, les resultará más difícil
adaptarse a la nueva situación, de
la que tienen "un gran desconoci-
miento". Es el caso, por ejemplo,
del numeroso sector azulejero y
cerámico andaluz, concentrado
fundamentalmente en la zona de
Bailen (Jaén), y que necesitará
asociarse para afrontar los cam-
bios. Para este tipo de empresas,
CO2 + quiere trabajar codo con co-
do con las organizaciones secto-
riales en la preparación de solu-
ciones integradas estándar que se
adapten a sus necesidades.

Para Inerco, 'con sede en el par-
que tecnológico sevillano:Cartuja
93, Kioto supone también una im-
portante oportunidad de negocio.
De hecho, el año que viene prevé
ampliar de 45 a 65 la plantilla del
departamento de Medio Ambien-
te, que aporta entre un 30 y un 35
por ciento de la facturación: El
grupo prevé cerrar 2004 con un
volumen de negocio de 11,5 millo-
nes de euros, un 19 por ciento más
que el año pasado, y 150 emplea-
dos, un 15,4 por ciento más.

El 90% de las
pymes son
'fíeles' a su
operadora
de móviles

• BARCELONA. El 90 por tiento de
las pequeñas y medianas em-
presas españolas son muy fíe-
les á su operador de telefonía
móvil y no tienen intención de
cambiar de proveedor, ya que
el 40 por ciento está satisfecho
en general, según el estudio El
mercado de las telecomunicacio-
nes en las Pymes elaborado por
la consultora DMR y presenta-
do ayer en Barcelona.

El estudio subraya que las
pymes no buscan deforma acti-
va cambiar de operador y sólo
se muestran dispuestas a este
hecho para lograr mayor-co-
bertura -en un 27 por ciento de
los casos-, debido a los precios,
-en el 22 por ciento de Iju oca^
sienes- y por la atención que
reciben -un 15 por ciento-.

La fidelidad de los clientes
también se observa en/él caso
de los proveedores de internet,
ya que el 85 por ciento de.las
pymes dicen que sólo cambia-
rían de compañía por insatis-
facción o debido a los precios.

El informe, realizado a partir
de una encuesta sobre 3.500
pymes, subraya además el es-
tancamiento del sector del ca-
ble frente al boom qué ha expe-
rimentado el ADSL, que ha pa-
sado de ser una tecnología mi-
noritaria a convertirse en la
más extendida entre las pymes,
con un crecimiento desde el 45
hasta el 70 por ciento respecto
a los datos de 21)02.

Newbiotechnic
crea la primera
incubadora
biotecnológica

REDACCIÓN

• SEVILLA. La empresa biotecno-
lógica andaluza Newbiote-
chnic (NBT) ha puesto en mar-
cha Cenobio, la primera incu-
badora de empresas privada y
especializada en biotecnología
existente en Andalucía, según'
informó k compañía, partici-
pada en un 89 por ciento por la
caja de ahorros El Monte.

Cenobio está situado en las
nuevas instalaciones de, NBT
en Bollullos de la Mitadón (Se-
villa) y puede acoger hasta seis
empresas, á las que se les ofre-
cerán servicios tecnológicos y
de consultoría especializados,
además del apoyo básico de
cualquier otra incubadora.

Con Cenobio, NBT quiere
"contribuir a la creación y con-
solidación de empresas del sec-
tor biotecnológico y favorecer
las sinergias y la cooperación
entre empresas consolidadas y
empresas en fase inicial".


