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Inerco gasta 250.000 euros
en instalarse en Tarragona

El grupo sevillano Inerco,
especializado en la ingenieria de
proyectos y procesos, abrira en
breve las puertas de su nuevo
centro de trabajo en Tarragona,
tras una inversion que asciende
a 250.000 euros. Especializada
en la prevencion de riesgos
laborales y en la ingenieria
ambiental, Inerco cuenta entre
las empresas a las que
habitualmente asesora con
nombres como Repsol,
Aragonesas, CLH, Gas Natural o
Cepsa.
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Tras establecer delegaciones
comerciales en Canarias, Murcia,
Madrid, Aragon y Castilla La Man-
cha, la de Tarragona sera la pri-
mera oficina que el grupo sevi-
llano ~creado en 1984 establezea
fuera de su territorio. El em-
plazamiento elegido para su pri-
mer centro de trabajo no lo ha si
do al azar. Inerco cuenta en la pro-
vincia —esencialmente en los
poligonos norte y sur de Tarra-
gona- con uno de sus principa-

LAS CIFRAS DE 2003
Negocio: 9.6 millor
Plantilla: 130 personas
Inversion en 1+D+1: |
Principal mercado: Industria petrogquimica
Sede central: Sevilla

millones de euros

les mercados, donde se concentra
cerca del 40 por ciento de la clien-
tela en potencia,

Gran parte de sus trabajos de
asesoria en materia ambiental,
industrial v de seguridad laboral
tienen a la industria petroquiniica
como principal cliente. No en va-
no, Inerco preve que durante el
presente 2004, una tercera par-
te de su crecimiento en volumen
de negocio lo aporte el nuevo cen-
tro de trabajo que en semanas en-
trara en luncionamiento. Por lo
pronio, seran tres técnicos quie
nes integrardn la plantilla de es-
ta oficina.

En un futuro, los responsables
de Inerco no esconden que su de-
seo seria que Tarragona pudie-
ra alcanzar las dimensiones con
las que cuenta su centro y sede
central de Sevilla, donde emplea
a 140 personas, aunque con una

ireintena de trabajadores con-
sideran que podria hablarse ya,
en su ambito, de unas dimen-
siones mas que considerables.

Un millén al ano en 1+D+l

El pasado 2003, Inerco alcanzo un
volumen de negocio de 9,6 millo-
nes de euros, con un incremento
respecto al ejercicio anterior cer-
cano al 20 por ciento. En los anos
venideros tienen previsto seguir
creciendo a un ritmo anual del or-
den de un 10 por ciento, a la vez
que siguen aplicando la politica de
reinvertir beneficios en 1+D+1. Las
cifras aportadas a este concepto
son sustanciales. En 2003, Inerco
destino 1,33 millones de euros a
[+D+1; una cifra algo superior a la
desembolsada en ejercicios an-
teriores, pero que en los tres ul-
timos afios no ha bajado nunca del
millon de euros.

Una apuesia por el valor aha-
dido que ha posibilitado que Iner
co esl¢ hoy en posesion de pa-
tentes en algunos metodos apli
cados a la combustion, donde
dicen estar altamente especia-
lizados.

Luis Salvador Camacho, delegado de Inerco en Tarragona.
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